ES8

- - 1 Bereich und mit betriebswirtschaftlich
Einkaufertraining mesarund, Emeaure, Tehmenmr see

International
Aufbauseminar

Ziel

Sie lernen, Vertrags- und Preisver-
handlungen effizient zu fihren und ihre
Position unter Bertcksichtigung der
Kosteneffizienz iiberzeugend zu ver-
treten. Sie kennen die Bedeutung der
richtigen Kundenbindung und bauen
sie gewinnbringend aus.

Die Inhalte basieren auf internationa-
lem Niveau und nehmen Bezug auf
Verhandlungen im asiatischen Raum
(Global Business).

Seminardaten

Seminardauer: 2 Tage

Zielgruppe

Personen aus dem kaufmannischen

Seminarmoduls E7

gaLI1IBA | JNEXJBA | JnexuI3

Seminarinhalte

Gewinnbringende Preisverhandlungen

- Verkaufsforderung

- Bedarfsermittlung des Kunden

- Kosteneffizientes Denken und Handeln/Bezugsquellenermittlung
- Kundenzufriedenheit erhéhen/Feedback

- Kundenbindung optimieren

- Preisverhandlungen erfolgreich fiihren

- Erfolgreich telefonieren

- Uberzeugend argumentieren

Seminaraufbau

Praxisnahe Fallstudien

- Trainer Input

- Diskussionen

- Ubungen

- Einzelaufgaben

- Gruppenaufgaben

- Hoher Praxisanteil durch Fallstudienarbeit wie:
Durchfiihrung von internationalen Verkaufsgesprachen (in Bezug auf
den asiatischen Raum)

Dieses Seminar liefert professionelles Know-How aus der Praxis fir die
Praxis. Auf Wunsch der Teilnehmer werden individuelle Schwerpunkte zu

Themen innerhalb des Kurses gesetzt.
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Seminarort & Termin

Berlin | Hamburg | Koln  Frankfurt | Miinchen | Stuttgart

Teilnehmerzahl: 6 bis max. 15 Teilnehmer

Unterrichtszeiten: 09:00-17:00 Uhr

Preis zzgl. MwSt.: 795 EUR*

19./20.10.09 (Mo / Di) 08./09.12.09 (Di / Mi)

02./03.02.10 (Di / Mi) 16./17.03.09 (Di / Mi)

*Bei Buchung der Module E7 und E8 ermaRigt sich der Teilnahmevoraussetzungen:
Gesamtpreis um 10 %. Enthalten sind Teilnahmebestati- Eink&ufertraining Grundlagenkurs (Seminar E7) oder ent-
gung, Seminarunterlagen, Pausengetranke und Geback. sprechende Vorkenntnisse




